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経
営
の
失
敗
に
学
ぶ

経
営
研
究
者
や
コ
ン
サ
ル
タ
ン
ト
に
よ
り

書
か
れ
た
経
営
書
の
大
半
は
、経
営
の
成

功
事
例
を
採
り
上
げ
る
。成
功
事
例
を
学

ぶ
こ
と
で
企
業
経
営
は
改
善
さ
れ
る
と
い

う
わ
け
で
あ
る
。と
こ
ろ
が
そ
の
よ
う
な
本

で
は
、成
功
の
要
因
と
結
果
と
の
因
果
関

係
が
必
ず
し
も
明
確
に
分
析
さ
れ
て
い
る

わ
け
で
は
な
い
。偶
然
の
結
果
か
も
し
れ
な

い
サ
ク
セ
ス
ス
ト
ー
リ
ー
が
あ
た
か
も
一
般

に
も
通
用
す
る
よ
う
な
形
で
述
べ
ら
れ
る
。

そ
の
結
果
、読
者
は
次
々
と
流
行
の
新
し
い

経
営
成
功
の
本
に
付
き
合
わ
さ
れ
る
こ
と

に
な
る
。

一
方
で
経
営
の
失
敗
に
つ
い
て
書
か
れ
た

本
は
意
外
に
少
な
い
。
成
功
事
例
の
場
合

は
、
高
い
株
価
や
利
益
あ
る
い
は
新
製
品
の

流
行
な
ど
で
読
者
の
興
味
を
引
く
の
に
対

し
、
失
敗
に
つ
い
て
は
新
聞
の
大
ニ
ュ
ー
ス
に

な
っ
た
よ
う
な
ケ
ー
ス
を
除
け
ば
読
者
も
興

味
を
持
た
な
い
し
、
失
敗
の
当
事
者
に
は
自

分
の
恥
と
な
る
よ
う
な
本
を
書
く
イ
ン
セ

ン
テ
ィ
ブ
も
少
な
い
。
経
営
学
者
や
コ
ン
サ
ル

タ
ン
ト
に
と
っ
て
は
、
そ
の
失
敗
の
要
因
や

因
果
を
明
確
に
分
析
す
る
の
に
手
間
が
か

か
る
。
し
か
し
読
者
に
と
っ
て
は
、
こ
の
よ
う

な
企
業
経
営
の
失
敗
事
例
を
き
ち
ん
と
分

析
し
た
本
こ
そ
が
、
同
様
の
失
敗
を
繰
り

返
さ
な
い
た
め
に
意
味
が
あ
る
。

①
は
、
大
銀
行
の
旧
来
の
組
織
の
中
で
デ

リ
バ
テ
ィ
ブ
ズ
と
い
う
最
新
の
商
品
を
設
計
、

売
買
し
て
き
た
若
手
専
門
家
が
、
経
営
破

た
ん
の
要
因
の
ひ
と
つ
と
な
っ
た
組
織
の
腐

敗
要
因
を
嫡
出
す
る
。
新
し
い
金
融
商
品

の
売
買
と
い
う
非
伝
統
業
務
に
伝
統
的
な

保
守
的
組
織
原
理
で
対
応
し
よ
う
と
し
た

と
こ
ろ
に
、
日
本
の
銀
行
が
国
際
競
争
に
取

り
残
さ
れ
る
大
き
な
要
因
が
あ
っ
た
。
そ
の

よ
う
な
業
務
で
は
、
リ
ス
ク
・
リ
タ
ー
ン
を
考

慮
し
た
瞬
時
の
意
思
決
定
と
そ
の
結
果
に

対
す
る
責
任
を
明
確
に
し
た
組
織
原
理
が

求
め
ら
れ
る
。
こ
れ
に
対
し
大
銀
行
で
は
、

集
団
で
時
間
を
か
け
無
責
任
な
意
思
決
定

を
行
い
、
損
が
出
て
も
新
製
品
の
市
場
導
入

に
後
れ
て
も
さ
ま
ざ
ま
な
言
い
訳
を
言
い
つ

づ
け
る
だ
け
で
、
組
織
原
理
が
見
直
さ
れ
る

こ
と
は
な
か
っ
た
。
新
し
い
業
務
に
乗
り
遅

れ
る
だ
け
で
な
く
、
現
場
と
経
営
者
と
の

間
に
介
在
す
る
ス
タ
ッ
フ
部
門
が
経
営
の
非

効
率
と
ト
ッ
プ
の
経
営
能
力
の
低
下
や
無
責

任
体
質
の
蔓
延
を
招
い
た
。
筆
者
は
組
織

再
生
の
ヒ
ン
ト
は
経
営
と
現
場
と
の
一
体

感
に
あ
る
こ
と
を
強
調
す
る
。
大
銀
行
だ

け
で
は
な
く
日
本
の
伝
統
的
な
大
企
業
の

多
く
に
当
て
は
ま
る
分
析
で
あ
る
。

一
方
で
②
は
米
国
を
代
表
す
る
経
営
史

学
者
に
よ
る
米
国
の
経
営
失
敗
史
の
定
番

と
も
言
え
る
本
で
あ
る
。
米
国
企
業
の
経

営
の
失
敗
は
組
織
の
問
題
と
い
う
よ
り
経

営
者
個
人
の
問
題
で
あ
る
こ
と
が
、R
C
A
、

パ
ン
ア
メ
リ
カ
ン
航
空
、
モ
ン
ゴ
メ
リ
ー
・
ワ
ー

ド
な
ど
、
そ
れ
ぞ
れ
に
一
時
代
を
画
し
た

有
名
企
業
一
五
社
の
経
営
失
敗
事
例
を

淡
々
と
語
っ
て
い
く
中
で
浮
き
彫
り
に
さ
れ

る
。
ベ
ン
チ
ャ
ー
企
業
で
は
経
営
者
の
商
品

に
対
す
る
過
信
を
引
き
金
と
す
る
マ
ー
ケ

テ
ィ
ン
グ
の
失
敗
が
、
二
世
経
営
者
の
会
社

で
は
父
親
を
超
え
よ
う
と
す
る
後
継
者
の

葛
藤
が
、
大
き
な
経
営
の
失
敗
を
招
く
。

ビ
ジ
ネ
ス
環
境
の
急
速
な
変
化
に
対
応
で

き
な
い
傲
慢
な
経
営
者
の
多
く
が
自
社
を

競
争
の
敗
者
に
し
て
し
ま
う
。
企
業
は
成

功
を
収
め
た
後
に
大
失
敗
を
す
る
。
ど
の

失
敗
事
例
も
後
知
恵
で
考
え
て
み
れ
ば
当

然
の
要
因
と
結
果
の
よ
う
に
見
え
る
が
、

同
様
の
失
敗
を
す
る
経
営
者
が
後
を
立
た

な
い
の
は
、
経
営
者
で
失
敗
事
例
に
学
ぶ

人
が
少
な
い
こ
と
に
よ
る
の
で
あ
ろ
う
。
原

書
の
英
語
は
読
み
や
す
い
し
、
訳
書
も
読

み
や
す
い
。
日
本
の
経
営
幹
部
も
一
度
は

目
を
通
し
、
じ
っ
く
り
経
営
失
敗
の
因
果

に
つ
い
て
考
え
て
み
る
の
に
と
て
も
良
い
本

で
あ
る
。
経
営
学
者
に
は
、
手
間
を
か
け

て
で
も
日
本
企
業
の
経
営
失
敗
事
例
の
徹

底
検
証
を
行
い
、
一
般
化
さ
れ
る
よ
う
な

理
論
を
構
築
し
て
い
く
こ
と
が
求
め
ら
れ

て
い
る
と
い
え
る
。
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